
２ ０ １ ９ 年 歯 科 経 営 セ ミ ナ ー の ご 案 内

■開催要項

下記セミナー申込書に必要事項をご記入の上、切り取らずにＦＡＸでお送り下さい。
ＦＡＸ受付後、１週間程度で受講証及び会場案内図を受講者本人にお送り致します。
受講料は、6月21日（金）までに下記口座へお振込み願います。

歯科

医院名

職員数

開設主体

名

医療法人・個人

所在地 〒

Ｔ Ｅ Ｌ Ｆ Ａ Ｘ

受講者名 役職 氏名 ご質問等

役職 氏名

◆日 時 ： ２０１９年７月５日（金）15:45～17:45
◆会 場 ： パセオビル ６階 研修室（会場案内図は受講証とともにお送り致します）

仙台市青葉区春日町７番３２号（022-262-4554） 地下鉄勾当台公園駅より徒歩７分

◆対 象 ： 歯科医師、歯科医院の奥様
◆定 員 ： 4０名様
◆受講料 ： ６，０００円（お一人様、消費税込み）
◆主 催 ： 税理士法人 あさひ会計
◆講 師 ： 株式会社SETO 代表取締役 背戸土井 崇 先生

人生を楽しむための歯科医院経営戦略

FAXお申し込み ０２２‐２６２‐４７１０（２４時間OK）

セミナー申込書

■ お申し込み方法・お問い合わせ先

■お振り込み先
七十七銀行 芭蕉の辻支店
普通預金 5022146
税理士法人 あさひ会計

税理士法人あさひ会計 仙台青葉事務所
担当：三上
〒980-0821仙台市青葉区春日町7番32号 パセオ８階
ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞｱﾄﾞﾚｽ http://asahi.gr.jp

TEL:022-262-4554
FAX:022-262-4710

■ セミナー講師
支援先の数が月の日数に近づいた為、新規支援先の追加は月１件という制限をかけているコンサルタントです。

背戸土井先生は、元船井総合研究所の歯科プロジェクト立上メンバーの方で、これまでに多くの歯科医院経営の
コンサルティングに携わっていらっしゃいます。
医院経営者様の考え方を軸に、外部へのPRを行う手法でレセプト枚数の１００枚単位の増加や最新のマーケティングを
応用して新規患者数１３０％の増加等に成功しています。
高単価・ブランド価値付加型の支援を得意として、短期的な業績アップ法ではなく、未来において自由な時間・利益を
手にするためのノウハウを事例を交え、お伝えしたいと思います。

■ セミナーの内容
①診療システム改革手法について
②診療システム改革手法の事例紹介
③設備投資を活かす（回収する）為の現場導入手順

□ＦＡＸ不要 大変失礼いたしました。ＦＡＸ番号を明記してＦＡＸ送信賜れば幸いです。


